


RISQUE

OPPORTUNITÉ

Le sinogramme correspondant au terme de « crise » se com-
pose de deux syllabes qui, lues séparément, signifient « risque » 
et « opportunité  ». Même si ces caractères sont 3  fois millé-
naires, leur signification n’a rien perdu en pertinence. En fin 
de compte, ils décrivent parfaitement la présente situation qui 
renferme pour chacun d’entre nous des risques, mais aussi 
des opportunités. 

Ces opportunités logent dans une nouvelle conscience. Une 
conscience qui s’exprime par l’aspiration à se protéger soi, sa famille 
et son environnement social contre les risques du moment, et par la 
réflexion sur ce qu’il convient de conserver.

Peut-être êtes-vous nombreux à réfléchir intensément à vos actifs 
et capitaux physiques. Sauront-ils résister à la crise et sont-ils des 
investissements adaptés à l’ère du temps ? Ou encore : y a-t-il de 
meilleures alternatives ? 

Nous considérons également le numérique depuis une toute autre 
perspective. Il implémente une valeur novatrice en nous aidant mer-
veilleusement à éviter des contacts inutiles et en poursuivant avec 
succès notre vie professionnelle malgré toutes les difficultés. 

Grâce à la solidité des investissements en infrastructures et la  
stratégie numérique de ThomasLloyd, vous êtes parfaitement paré 
pour affronter cette nouvelle ère. Profitons ensemble de ces oppor-
tunités. 

Maintenant plus que jamais.

TOUTE CRISE A 
DEUX FACETTES.



Stabilité. Continuité. Fiabilité. Des 
qualités désormais élémentaires pour 
nous, dans tous les domaines de la vie. 

Contemplez avec fierté ce que vous avez 
déjà créé avec ThomasLloyd. 

Regardez également devant vous, en res-
tant liés aux valeurs sûres, comme nous. 
Continuez à construire sur des valeurs 
réelles d’infrastructure qui ont toujours 
représenté des rendements stables et 
fiables. 

Dans les bons comme les moins bons 
moments.

PLUS  
IMPORTANT 
QUE JAMAIS



Des résultats fiables et  
d’excellentes perspectives.

2019 a été une année record – avec la mise 
en service d’une centrale solaire et de trois 
centrales à biomasse. 

2020 dans la même lignée : nous avons ef-
fectivement fait l’acquisition du portefeuille 
solaire ISLASOL de 80 MW. Au T4, 75 MW 
supplémentaires seront générés grâce à 
Uttar Pradesh I. Et ce n’est pas tout : il y a 
aussi Rajasthan I – avec 150 MW, la plus 
grande centrale solaire de notre histoire.

Un coup d’œil au pipeline suffit :  
les perspectives sont excellentes.  
Avec de nouveaux projets aux Philippines. 
Et en Inde – avec 1800 MW. 

Facteur Maintenant plus que jamais :
Tirez parti de cette base magistrale pour 
voguer sur la voie d’un succès commun et 
pérenne.

La base d’un partenariat fort.



Le contact personnel – la clef de votre 
succès – est hélas en passe de devenir 
un « no-go ». 

La solution est déjà trouvée  : Conseil 
numérique. Souscription numérique. Ges-
tion numérique. 

Notre offre numérique de produits et de 
services vous offre non seulement l’accès 
à de nouveaux groupes cibles, mais opti-
mise par ailleurs le flux de votre travail. 
Elle vous protège aussi, et se fait ainsi le 
garant de votre réussite commerciale. 

Et c’est bien de cela dont il s’agit.

GARDONS NOS 
DISTANCES.



Populaire : déjà plus de 1000 investisseurs  
au cours des six premiers mois.

Conforme au marché : cinq stratégies de 
placement différentes selon les objectifs 
individuels de type d’investisseurs les plus 
divers. 

Attrayante : attractivité encore accrue par 
certaines fonctionnalités comme le plan de 
versement ou le plan d’épargne à venir. 

Lucrative : Conditions de rémunération de 
votre engagement particulièrement attirantes.

Bon accueil,  
fort potentiel.

La meilleure gestion d’actifs en valeurs 
réelles durables au monde.

Facteur Maintenant plus que jamais :
Profitez de votre position sur le marché en 
tant que spécialiste des valeurs réelles  
durables en proposant une offre unique  
à vos clients.



Diversifié : vaste offre de fonds, obligations 
et produits structurés de valeurs réelles 
durables.

Confortable : accès en ligne à tout moment 
où que vous soyez. 

Précurseur : Le zéro papier « is beautiful ». 
Les souscriptions en ligne excluent toute 
erreur – et l’efficacité reste garantie.

Des libertés illimitées,  
pour vous et vos clients.

Le compte d’investissement en  
valeurs réelles durables.

Facteur Maintenant plus que jamais :
Tirez parti de cet univers de solutions de 
placement durables, quelle que soit l’autori-
sation dont vous disposez.



Explicites : Le moyen le plus facile de 
parcourir les étapes menant à la souscrip-
tion d’une gestion d’actifs et d’un compte 
d’investissement. 

Smart : Préremplissage du dossier de 
demande en ligne pour le client et envoi 
de l’offre au client par e-mail. Le client 
s’occupe du reste.

La ligne droite Départ- 
But-Victoire est comme  
préprogrammée.

Les processus simplifiés.

Facteur Maintenant plus que jamais :
Les processus simplifiés sont le sésame des 
souscriptions simples et rapides.



Comme la Golf de Volkswagen. Un 
best-seller et l’une des plus époustou-
flantes histoires à succès de ces der-
nières décennies. 

Pourquoi  ? Parce qu’avec son pack de 
service, elle a toujours été en mesure – 
aujourd’hui encore – de répondre aux exi-
gences de mobilité élémentaires de mil-
lions de personnes.

À l’instar du best-seller de Thomas-
Lloyd  : des solutions de placement qui 
répondent aux exigences élémentaires de 
l’être humain par une combinaison unique 
de résilience aux crises et de durabilité 
attestée. 

Que demander de plus ?

TOUJOURS DANS 
LA CONJONCTURE.



Fiable : Toutes les centrales opération-
nelles fonctionnent normalement.

Privilégié : Sur les chantiers, l’avancée  
des travaux jouit d’une priorité absolue  
de la part des états. Parce qu’il s’agit  
d’infrastructures essentielles. 

Prévisible : Rendements maximaux  
malgré la crise. Flux de trésorerie garantis 
malgré la crise. 

Stress test réussi  
avec brio.

La vraie force s’exprime en temps 
de crise.

Facteur Maintenant plus que jamais :
À l’heure actuelle, qui d’autre que vous est 
en mesure de proposer des actifs présentant 
une importance systémique et des perfor-
mances garanties ? 
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Malgré la pandémie mon-
diale, de nombreuses per-

sonnes considèrent encore 
le réchauffement climatique 

comme la plus grande 
menace. 

Le quotidien  

FAZ-Online (09/2020)

La société s’accorde à dire que  
« continuer ainsi » n’est pas envisageable. 

Dans le monde entier, les infrastructures 
qui nous nuisent de manière évidente sont 
dans l’impasse (charbon, pétrole et gaz 
par exemple). Les infrastructures durables 
doivent désormais prendre leur place.

Avec des conséquences financières  
significatives :  
Un déficit d’investissement de plus de 
20 milliards US dollars jusqu’en 2040,  
dont nous contribuons à la clôture.  
Ensemble, avec vous et vos clients. 

Des millions de personnes  
le ressentent également de  
cette façon.

Notre engagement est vital.

Facteur Maintenant plus que jamais :
Sur le long terme, le développement  
durable reste la thématique numéro 1.



au nom de milliers de personnes que 
nous avons pu aider sur place en ces 
temps difficiles, à travers notre fonda-
tion mais aussi par notre engagement. 

>>ThomasLloyd Foundation

UN GRAND MERCI

https://www.thomas-lloyd.com/fr/responsabilite-sociale/thomaslloyd-foundation/


Lorem ipsum restit

Assistance de premier ordre

En Inde, l’approvisionnement de la population en biens de première 
nécessité est la priorité. ThomasLloyd a par conséquent fait don, 
aux alentours des centrales solaires Karnataka I + II, de milliers de 
colis alimentaires qui permettront à une famille de quatre personnes de 
subsister pendant un mois. 

Assistance tous 
azimuts

Aux Philippines, un 
soutien ciblé est ac-
tuellement nécessaire 
pour maîtriser le nombre 
d’infections. 

ThomasLloyd apporte 
donc, entre autres, du 
matériel médical, des 
désinfectants ou encore 
une station de test mo-
bile afin d’aider la région 
à lutter contre  
la Covid-19.



Pour parvenir à nos objectifs communs, 
la cohésion et la solidarité n’ont jamais 
été aussi importantes qu’aujourd’hui. 

C’est pour cette raison que nous renfor-
çons notre contribution, avec de nombreux 
outils et nos campagnes mensuelles. 
Chaque mois un nouveau sujet pour obte-
nir un effet immédiat sur le marché.

Il vous suffit de participer activement.

360°



Contactez sans plus tarder 
votre interlocuteur.
Il se fera un plaisir de vous faire  
parvenir un masque.

MAINTENANT  
PLUS QUE JAMAIS. 

Cette devise est aussi  
la vôtre ?


